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About NORD/LB
Supporting our clients around the world for over 250 years

 NORD/LB is a German Landesbank owned by the German states of Lower Saxony and Saxony-Anhalt.

 The bank supports the public sector in municipal financing and assumes the responsibilities of a central bank for
the savings banks in the two states as well as Mecklenburg-Western Pomerania.

 With a history of 250+ years, NORD/LB has supported new clients and built up comprehensive expertise across the
globe with offices throughout Europe, as well as in Singapore and New York.

 NORD/LB’s investments total approx. EUR 90.2 billion and are spread across five diverse business segments.

40.9Corporate Customers & Savings Bank Network

20.4Structured Finance

incl. Aviation Finance EUR 3.1 bn

17.4Commercial Real Estate

8.0Private / Commercial Customers

3.5Special Credit & Portfolio Optimization 

90.2Total investment in our clients

3,600 across 16+ locations1)Employees

EUR 113 billionTotal assets

0.7 %Non-performing loan ratio

129 %Liquidity coverage ratio

A- (Fitch) / Aa2 (Moody’s)Long-term issuer rating

C Prime (ISS ESG) / 
BBB (MSCI)

Sustainability rating

Business segments by exposure at default (EUR bn)Quick facts & figures 

Figures as of 30 September 2023 unless stated otherwise
1) Figures as of 12.2022

RE0
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RE0 Numbers requested from communications/investor relations
Roos, Emely; 2024-05-29T11:48:49.220
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Braunschweig

Magdeburg

Hanover

Ownership structure
Strong support from our stakeholders

1 Slight deviations may occur due to rounding.
2 Status: 31 December 2023
3 Fides Gamma: trustee company of the DSGV/savings banks
4 Fides Delta: trustee company of the DSGV/Landesbanken
5 Divided into: State of Lower Saxony 2.68 percent, Niedersachsen Invest GmbH (NIG) 40.27 per cent and Hannoversche Beteiligungsgesellschaft Niedersachsen mbH (HanBG) 14.97 per cent

Ownership structure1,2 Headquarters and 

ownership region

57.92%
State of Lower Saxony5

6.25%
State of Saxony-Anhalt

8.92 % Lower Saxony Savings

Banks and Giro Association

11.94% FIDES Delta4

11.94% FIDES Gamma3

1.24% Special Purpose 

Holding Association of the 
Mecklenburg-Western 
Pomeranian Savings Banks

1.79% Saxony-Anhalt

Savings Banks Holding 
Association
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About Structured Finance
NORD/LB is a global leader in project finance for renewable energy and infrastructure

About Structured Finance

 Structured Finance is primarily focused on providing non-recourse senior debt financing for renewable energy and infrastructure projects.

 NORD/LB has become one of the leading financiers with over 1,000 renewable projects (equivalent to >60GW) across our active markets in Europe,
Americas, and Asia Pacific, predominantly in wind and solar energy. Recently, we have financed >2GW of battery energy storage and continue to explore
more opportunities in this growing space.

 We have financed over 200 infrastructure projects in the past decade, and we continue to diversify our lending portfolio and transition the business into
digital infrastructure as demonstrated by our recently closed transactions.

 With our extensive sector expertise, we are committed to financing the transition to a sustainable future by supporting our clients across our global
platform, providing innovative financing solutions to ensure projects deliver long-term social and environmental value.

Core products & services

Short and long-term project loans, including:
– Long term senior debt
– Construction / bridging loans
– Mini-perm structures

Guarantees & letters of credit (e.g., grid connection or 
decommissioning bonds)

Ancillary facilities (e.g., VAT/GST facility, DSRF)

Derivatives (interest rate and FX hedging products for all 
major currencies)

Inspiratia 2023 league table1

Top Lenders

SMBC1

NORD/LB2

MUFG3

Société Générale4

Crédit Agricole5

Bloomberg NEF league table1

1) Ranked by deal count 1) Ranked by volume, as of Q1 2024

Top Lenders

NORD/LB1

Mitsubishi UFJ2

Société Générale 3

Rabobank4

Banco de Sabadell 5
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NORD/LB Structured Finance 
Financing the transition to a sustainable future by supporting our clients across our global platform

~€17.6bn
exposure at default

>60GW
Global renewable 
energy assets financed 
(wind, solar & battery storage) 

>200
Infrastructure projects 
financed worldwide

Active in >20 countries

Supporting clients across our global platform Key figures as of 31 Dec 2023

Award winning global team 
of over

155

>1,000
Renewable energy projects 
financed worldwide
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Die Energiewende
Von den Erneuerbaren hin zu grünem Wasserstoff  

onshore Wind (bisher)

Technologie

bewährte Technologie

lange Lebensdauer im Multi-MW-Bereich   

anfänglich hohe CAPEX für Windturbinen

Einkünfte

 großer Absatzmarkt 

 verfügbare Transport-

Infrastruktur 

 kein Volumens-/ 

Preisrisiko (EEG) 

Rohstoff

 Wind unendlich und 

kostenlos verfügbar

 volatile Verfügbarkeit 

 verbesserte Qualität bei 

Windgutachten 

grüner Wasserstoff (zukünftig)

Technologie

„bewährte“ Technologie 

lange Lebensdauer im industriellen Maßstab   

anfänglich hohe CAPEX für Elektrolyseure 

Einkünfte

 neuer Markt mit sich 

entwickelnder 

Infrastruktur 

 Offtake: „take-or-pay“, 

Preisgestaltung (z.B. 

fixed-price, floor) 

Rohstoff

 Wasser gut verfügbar

 beschränkte Verfügbar-

keit von Grün-Strom 

 Volumens-/Preisrisiko 

PPA: „deliver-or-pay“, 

Preisgestaltung (z.B. 

fixed-price, cap)
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TechnikErrichtung

Betrieb
Abnahme 
& Erträge

Grünstrom 
& Wasser

Business & 
Wettbewerbs-

fähigkeit

Risiken und Allokation auf die Projektbeteiligten

 GU/EPC Konzept mit 
klarer Verantwortlichkeit 
ohne Schnittstellen  

 [8-10] Jahre Gewährleistungen auf 
die wesentlichen  Komponenten

 valides Wartungs- und 
Instandsetzungskonzept

 langfristiger Offtake mit 
fixierten Preisen

 Umgang mit „Merchant
Risks“ 

 sich entwickelnder Markt
 höhere CAPEX & OPEX als bei 

fossilen Rohstoffen  
 technischer Fortschritt und 

Skaleneffekte

 langfristige Rohstoff-Liefer-
verträge mit Preisfixierung

 Umgang mit „Merchant Risks“

 bewährte Technologie und 
geeignete Anlagenkonfiguration

 Nachweis durch technische DD
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Entwicklung von Finanzierungsstrukturen onshore Wind vs. grüner Wasserstoff

Banken Base Case Annahmen

Debt Sizing: Ø DSCR (P75) min. [1.15-1.25]x 

Debt/Equity Ratio: ≥ [80/20] 

Tenor: ≥ [20] years

Asset Life Time: [20-25] years life cycle

Debt Reserve: DSRF ([30-50]% debt service/12 month)

Financial Covenants: [tbd]  

Sensitivity Analysis: Limited down-side scenarios

Hedging Requirement: [tbd]

Due Diligence: Inhouse or lean DD approach

Debt Sizing: Min. DSCR [tbc]x on committed revenues 

and [tbc]x on uncommitted revenues. “Lender Case" will 
be based on reliable market advisor [central/low] case 
power price assumptions. 

Offtake: Investment grade offtaker, fixed price, take-or-
pay for [10] years (plus extension option) for [80-90]% of
the H2 production. 

Debt/Equity Ratio: [50/50] 

Tenor: max. [tbc] years

Asset Life Time: [tbc] years life cycle

Debt Reserve: DSRA ([50-75]% debt service/12 month)

Financial Covenants: DSCR & LLCR for lock-up & EoD

Sensitivity Analysis: Extensive down-side scenarios

Hedging Requirement: Interest rate swap required

Due Diligence: Full independent DD approach

onshore Wind (EEG) grüner Wasserstoff (rein indikativ)
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Herausforderungen grüne Wasserstoff-Produktion

• stabiler rechtlicher (national, EU-Ebene) Rahmen 

für grüne Wasserstoff-Projekte

• Langfristige, belastbare Cash-Flows durch Unter-

zeichnung finanzierungsfähiger Offtakes

• Grün-Strom- und Wasser-Beschaffung zu 

akzeptablen Preisen

• Marktgerechter Preis in €/kg grüner Wasserstoff

• öffentliche Förderprogramme, Förderprojekte 

(z.B. H2Global, European Hydrogen Bank, IPCEI-

Förderung) und finanzielle Zuschüsse 

• Preis-Korrelation EE-Strom & grüner Wasserstoff  

• Vereinheitlichung der Rechtsprechung und 

Reduzierung von Markteintrittsbarrieren (z.B.

„36-month rule“ und „no EEG rule“ sowie 

„temporal correlation“ – RED-II Richtlinie) 

• Vereinheitlichung und Verbesserung des 

Genehmigungsprozesses  

• Beteiligung der Strom- und Wasserlieferanten 

sowie der Wasserstoff-Abnehmer am Projekt

• Entwicklung von Marktstandards  

Herausforderungen Mitiganten
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Finanzierungsfähigkeit non-recourse Projektfinanzierung 

 Verlässliches Marktumfeld und stabile rechtliche Rahmenbedingungen

 langfristige Offtakes mit verbindlichen Preiszusagen von investment grade Abnehmern

 Förderprogramme (z.B KfW Sonderprogramm [Offshore Wind] und [Tiefengeothermie] mit 

Risikoenthaftung) und Subventionen um erste H2 Projekte zu unterstützen   

 modularer Projekthochlauf (mehrere Ausbaustufen) und Schaffung von Marktstandards

 Anwendung von Erfahrungen aus anderen EE-Bereichen, z.B. BESS (mini-perm Strukturen)

 wesentliche Projektbeteiligte mit Eigenkapital an der SPV beteiligten (z.B. Technik, Errichtung, 
Abnahme & Grün-Strom Versorgung)

 Landesbürgschaften oder ECA-Deckungen für internationale Projekte (z.B. Hermes, EIFO & GIEK)     

FAZIT:

 Erste Projekte werden auf Corporate Basis finanziert (z.B. Salzgitter, EWE, Uniper).

 Folgeprojekte weisen sehr stabile Strukturen u.U. mit „limited-recourse“ Elementen auf (z.B. 

H2GS, Schweden, NEOM, Saudi Arabien, Wunsiedel, Bayern).

 Perspektivisch und nach stärkerer Etablierung des Marktes können Projekte auch rein 
kommerziell auf „non-recourse“ Basis als Projektfinanzierung umgesetzt werden.  
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Contact Details

NORD/LB

Norddeutsche Landesbank Girozentrale

Friedrichswall 10
30159 Hannover
Germany

One Wood Street
London EC2V 7WT
United Kingdom

Björn Heinemeyer

Bankdirektor

stv. Leiter Origination Energy, Hannover 

Structured Finance Europe  

+49 (0) 172 438 8890 

bjoern.heinemeyer@nordlb.de
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Wichtige Hinweise

Diese Präsentation ist erstellt worden von der NORDDEUTSCHEN LANDESBANK 
GIROZENTRALE („NORD/LB“) und richtet sich ausschließlich an Empfänger 
innerhalb der Bundesrepublik Deutschland. 

Diese Präsentation dient allein Informationszwecken und stellt insbesondere 
kein Angebot und keine Aufforderung zur Abgabe eines solchen Angebotes zum 
Kauf, Verkauf oder zur Zeichnung irgendeines Anlagetitels oder einer 
Finanzdienstleistung dar. 

Ebenso wenig handelt es sich bei dieser Präsentation im Ganzen oder in Teilen 
um einen Verkaufsprospekt oder einen sonstigen anderen Börsenprospekt. 
Insofern stellen die in dieser Präsentation enthaltenen Informationen lediglich 
eine Übersicht dar und dienen nicht als Grundlage einer möglichen Kauf- oder 
Verkaufsentscheidung eines Investors. Vielmehr wird dringend empfohlen, dass 
jeder Investor vor seiner Kaufentscheidung die vollständigen Verkaufs- bzw. 
Börsenprospekte liest.

Die in dieser Präsentation enthaltenen Informationen ersetzen alle vorherigen 
Versionen einer solchen Präsentation und beziehen sich ausschließlich auf den 
Zeitpunkt der Erstellung dieser Unterlagen. Zukünftige Versionen dieser 
Präsentation ersetzen die vorliegende Fassung. Eine Verpflichtung der 
NORD/LB, die Informationen in dieser Präsentation zu aktualisieren oder in 
regelmäßigen Abständen zu überprüfen, besteht nicht. Eine Garantie für die 
Aktualität und fortgeltende Richtigkeit kann daher nicht gegeben werden.

Alle hierin enthaltenen tatsächlichen Angaben, Informationen und getroffenen 
Aussagen basieren auf Quellen, die von uns für zuverlässig erachtet wurden. Die 
aufgrund dieser Quellen in der vorstehenden Studie geäußerten Meinungen 
und Prognosen stellen unverbindliche Werturteile unseres Hauses dar, für 
deren Richtigkeit und Vollständigkeit keinerlei Gewähr übernommen werden 
kann. Zudem enthält diese Präsentation im Zusammenhang mit der NORD/LB 
diverse zukunftsgerichtete Aussagen und Informationen, die auf den 
Überzeugungen der NORD/LB-Geschäftsleitung sowie auf Annahmen und 

Informationen basieren, die dem NORD/LB-Management derzeit zur Verfügung 
stehen. Ausgehend von den bekannten und unbekannten Risiken, die dem 
Geschäft der NORD/LB anhaften sowie Unsicherheiten und anderen Faktoren, 
können die zukünftigen Resultate, Wertentwicklungen und Ergebnisse 
abweichen, die aus solchen zukunfts- oder vergangenheitsgerichteten Aussagen 
hergeleitet wurden. Daher soll in solche zukunfts- oder vergangenheits-
gerichteten Aussagen kein uneingeschränktes Vertrauen gesetzt werden.

Die Weitergabe dieser Präsentation an Dritte sowie die Erstellung von Kopien, 
ein Nachdruck oder sonstige Reproduktion des Inhalts oder von Teilen dieser 
Präsentation ist nur mit vorheriger schriftlicher Genehmigung der NORD/LB 
zulässig.

Die Verteilung oder Weitergabe dieser Präsentation und der hierin enthaltenen 
Informationen kann in manchen Rechtsordnungen unzulässig sein oder 
bestimmten Restriktionen unterliegen. Soweit Personen in diesen 
Rechtsordnungen in den Besitz dieser Präsentation gelangen oder Kenntnis von 
deren Inhalten erlangen, sind diese selbst zur Einhaltung solcher Restriktionen 
verpflichtet.

Eine Annahme und Verwendung dieser Präsentation und der hierin enthaltenen 
Informationen ist nur bei Akzeptanz der vorstehenden Bedingungen zulässig. 


